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Resumen

Este articulo se interesa por comparar los efectos en materia de bienestar econémico
gue implicé la pandemia de COVID-19 entre los hogares de Argentina, Brasil, Chile y
Uruguay. En particular, resulta de interés examinar como los comportamientos
diferenciales de los ingresos laborales y no-laborales se tradujeron en distintos
resultados socioecondémicos producto de los efectos de la crisis socio-sanitaria. Este
analisis se justifica en la necesidad de disponer de un examen minucioso y
comparativo que explicite los mecanismos subyacentes a las variaciones en la
distribucién del ingreso y los niveles de bienestar. En este sentido, el trabajo enfatiza
la relacién entre la heterogeneidad estructural de las economias latinoamericanas y el
caracter fragmentado de sus sistemas de proteccion social para comprender la
manera en qué se desenvolvieron los efectos de la crisis sobre el bienestar econémico
de cada caso nacional. Se trabaj6é con la siguiente hipotesis: el caracter fragmentado
de los mercados de trabajo de la regién habria desempefiado un papel clave en la
pérdida de bienestar que afecto los hogares y a las personas, a la vez que la magnitud
y el alcance de la politica social aplicada por los Estados deberia haber desempefiado
un papel disimil en términos de su capacidad para amortiguar los efectos de la crisis.
Para evaluar los cambios en el bienestar econémico tras la irrupcién del COVID-19 se
utiliza el ingreso per céapita familiar corriente neto de obligaciones fiscales y sin
ingresos imputados por alquileres. Las rentas per capita se clasificaron por fuentes al
interior de los circuitos laboral y no-laboral de ingreso. Por lo tanto, las percepciones
de ingresos generadas en el mercado de trabajo se consideraron segun la
fragmentacion interna por sectores, caracteristica de los paises latinoamericanos
(sector formal, informal y publico). Por su parte, las rentas no-laborales se subdividen
en tres categorias (seguros y pensiones, transferencias y otros) y se enfatiza el rol de
las politicas sociales de transferencia instrumentadas por los gobiernos, considerando
su rol compensatorio en el marco de la emergencia para cada caso nacional. Se
trabajo con micro-datos de encuestas de hogares armonizadas y se realizé un analisis
de micro-descomposiciones por fuentes de ingresos para establecer la magnitud y
configuracion interna de los cambios en los indicadores de bienestar econdmico. Las

medidas distributivas analizadas aqui son el ingreso per cépita familiar promedio, el



coeficiente de desigualdad de Gini y la tasa de pobreza. Los ingresos fueron
convertidos en doélares en paridad de poder adquisitivo (PPA) para permitir la
comparacion y la tasa de pobreza se establecié en dos medidas estandar: la mas
habitual, de 5,50 dolares PPA, y una medida de 10 délares PPA. Entre los resultados
se destacan: |) la pérdida de ingresos laborales, que result6 el principal factor detras
de la erosion del bienestar, particularmente entre la poblacion vinculada al sector
informal en cada pais, lo qué fue determinante en la suba de la pobreza; Il) la
contraccion no fue homogénea a lo largo de la distribucion del ingreso, en la parte
superior de la escala también hubo pérdida de remuneraciones del sector formal
privado y en la parte media de la distribucién se combinaron los efectos de las
pérdidas de ingresos de ambas fuentes laborales, formales e informales; y Ill) que las
transferencias cumplieron un papel disimil sobre el bienestar seguin los paises, tanto

por la magnitud de su impacto como por su funcién en términos de equidad.



